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	Denne Avtale er inngått mellom Validé AS (Org.nr. 916 541 554), Postboks 8034, N-4068 Stavanger og Helse Stavanger HF (Org.nr. 983 974 678), Postboks 8100, N-4068 Stavanger og 
Validé AS (heretter kalt PK), skal stimulere og bidra aktivt til videreføring av ideer, konsepter og teknologi fra forskningsmiljøer som er unike og har et kommersielt potensial. PK er i henhold til egen avtale kommersialiseringsenhet for FORNY.

Rettighetshavende Institusjon er Helse Stavanger HF (heretter kalt RI), og er den institusjon eller enhet som får overdratt rettighetene til ideene, i henhold til gjeldende retningslinjer ved RI for håndtering av arbeidstakeroppfinnelser, fra sine ansatte. ”Rammeavtale om kommersialisering” mellom RI og PK gir føringer for hvordan rettigheter skal deles mellom partene.

Rettighetshaver, xxxx (heretter kalt RH) er den person eller gruppe av personer eller en institusjon som har utviklet ideen, konseptet, metoden, prosessen eller teknologien. Her benevnt som: xxxx (heretter kalt KONSEPTET). KONSEPTET har vært utviklet med like stor andel hos RI og universitetet i Stavanger. Følgelig, overdrar RH  herved sin 50 % andel av eiendomsretten til KONSEPTET på vegne av oppfinneren til RI, og som henvender seg til PK for å få assistanse til kommersiell vurdering og utvikling av KONSEPTET. 

Formålet med Avtalen mellom PK, RI og RH (heretter kalt partene) er kommersialisering av KONSEPTET. Med kommersialisering menes en utvikling av KONSEPTET slik at det kan realiseres gjennom salg/lisensiering av KONSEPTET til en eksisterende virksomhet eller etablering av ny virksomhet. Denne Avtalen omfatter muligheten av begge utfall.

1.0     
FORMÅL OG OMFANG

1.1
Avtalen tar sikte på å regulere partenes plikter og rettigheter der RI ønsker at PK, i samarbeid med RH, skal vurdere og deretter eventuelt kommersialisere KONSEPTET ved å forhandle frem lisens- eller salgsavtale(r) mellom partene og lisenstaker(e) og/eller kjøper(e) som ønsker å utnytte KONSEPTET kommersielt, og/eller bidra til å etablere et nytt selskap som kan utnytte KONSEPTET kommersielt.

1.2
RI, gir herved PK fullmakt til, i samarbeid med og på vegne av RH, å aktivt vurdere og gjennomføre alle nødvendige aktiviteter for å kommersialisere KONSEPTET som nevnt i punkt 1.1. PK får en eksklusiv rett til å forestå kommersialisering av de forskningsresultater som fremkommer etter hvert som KONSEPTET utvikles i forskningsprosjektet.

Ved patentering av KONSEPTET vil RH ha status som oppfinner og RI eller et nystiftet selskap vil ha status som patentsøker. Dersom RI er patentsøker, og partene stifter et eget selskap, forutsettes det at patentrettighetene overføres umiddelbart til selskapet for utnyttelse av KONSEPTET.

1.3
Før PK kan søke om forskningsmidler til KONSEPTET må dette være avklart og i forståelse med RI.

1.4
RH forplikter seg til å bistå partene, vederlagsfritt og i et rimelig omfang, ved gjennomføring av relevante aktiviteter for kommersialisering av KONSEPTET. Ved lisensiering har RH anledning til å uttale seg om valg av lisenstaker(e)/kjøper(e) og betingelser i lisens-/salgsavtalen(e) før slik(e) inngås. Retten til å uttale seg omfatter også RI.

1.5
PK skal, i samarbeid med RH, vurdere mulighetene for kommersialisering av KONSEPTET. Herunder patentering, utførelse av markedsundersøkelse, utarbeidelse av forretningsplan, søk etter finansierings- og samarbeidspartnere og gjennomføring av forhandlinger med potensielle kommersielle interessenter.

1.6 
Ved lisensiering eller salg forplikter PK seg til å følge opp inngått(e) lisens-/salgsavtale(r) så lenge den/de løper, med mindre partene finner det hensiktsmessig å etablere et eget selskap for å ivareta lisensrettighetene, eller inngår avtale med annen forretningsfører. PK vil stå som mottaker av innbetalingene og forplikter seg til å foreta fordeling mellom partene i henhold til denne Avtalen.

1.7
PK forplikter seg ved selskapsetablering til å følge opp kommersialiseringen av KONSEPTET inntil aktivitetene beskrevet i godkjente FORNY-søknad(er) er gjennomført.

1.8
Dersom KONSEPTET ikke er blitt kommersialisert innen 3 år, og PK ikke har konkrete planer for den videre fremdrift, ref. pkt 1.1, vil rettighetene til å kommersialisere KONSEPTET bli tilbakeført til RH. 

2.0 OPPFØLGING AV RUTINEBESKRIVELSER KNYTTET TIL INNOVASJONSPROSJEKTER

2.1 
RH må før inngåelse av denne avtalen ha signert en overdragelseserklæring av rettigheter til RI. RH må videre før eventuell selskapsetablering melde bierverv (eierinteresser) til Helse Stavanger HF.

2.2. 
RI skal videre har utferdiget en forankringserklæring basert på opplysninger om KONSEPTET gitt av PK hvor det er skissert hva RI forplikter seg til å avgi av ressurser m.v.

2.3.
I innovasjonsprosjekt hvor RI eller ansatte ved RI har rettigheter skal det foreligge skriftlig tilbakemelding fra RI før PK stifter eller deltar i selskap eller deltar i lisensavtale i prosjektet. 

· Melding om planlagt stiftelse/deltagelse/inngåelse av lisensavtale sendes Økonomi- og finansdirektør ved RI.

· Dersom RI ikke ønsker å delta i nytt selskap / lisensavtale tar RI stilling til om disse rettighetene skal overføres til andre eller RI vil frasi seg retten. RI kan velge å overføre sine rettigheter til PK som reguleres i egen avtale.

3.0    
INFORMASJON OG HEMMELIGHOLD

3.1
RH er forpliktet til - løpende og på eget initiativ - å gi partene alle opplysninger RH kjenner til om rettighetsspørsmål tilknyttet KONSEPTET, herunder opplysninger om hvorvidt KONSEPTET eller deler av det bygger på andres patenter eller rettigheter, samt om andre påstår å ha slike rettigheter, eller andre rettigheter det må tas hensyn til. 

RH skal også gi opplysninger til partene om andre avtaler vedrørende KONSEPTET som måtte være inngått før inngåelse av denne Avtale.
3.2
RH forplikter seg til å gi alle relevante opplysninger RH kjenner til om KONSEPTET til øvrige parter, herunder opplysninger om alternative eller konkurrerende produkter, metoder eller løsninger i den grad de er tilgjengelige og relevante for vurdering og eventuell kommersialisering av KONSEPTET.

3.3
Alle opplysninger som ikke er allment tilgjengelige skal behandles konfidensielt. I perioden hvor arbeidet med kommersialisering pågår er partene hver for seg forpliktet til å hemmeligholde opplysninger om KONSEPTET for å sikre en best mulig posisjon for immaterielle rettigheter og forretningsmessig utnyttelse. Det forutsettes her at partenes plikt til konfidensialitet er i samsvar med de lovbestemte unntak for offentlighet i Lov om Rett til innsyn i dokument i offentleg verksemd (offentleglova) av 19. mai 2006 nr. 16.
Imidlertid, når eventuell sikring av immaterielle rettigheter er ivaretatt kan partene, dersom en av partene ber om det og etter nærmere avtale, avklare form og innhold på videre forskning, presentasjoner og publisering av KONSEPTET.  

3.4
Tredjepart eller personer som er engasjert av partene i forbindelse med kommersialisering kan få informasjon om KONSEPTET. Inntil KONSEPTETs eventuelle immaterielle rettigheter er tilfredsstillende sikret vil tredjepart måtte forplikte seg til å holde nevnte informasjon hemmelig i henhold til skriftlig avtale med PK.  

3.5
Hvis ikke annen periode for hemmelighold er avtalt med PK, skal RH sørge for at hans assistenter og medarbeidere som arbeider med utvikling av KONSEPTET signerer en avtale om hemmelighold av de spesifikke og unike detaljene ved KONSEPTET i en periode på fem (5) år. 

3.6
PK og RH skal holde hverandre løpende orientert om arbeidet med kommersialisering av KONSEPTET.

3.7 
PK skal holde RI regelmessig orientert om arbeidet med kommersialisering av KONSEPTET.

4.0
EKSKLUSIVITET

4.1
PK skal eksklusivt initiere og gjennomføre alle forhandlinger om lisensiering og/eller salg av rettigheter, kommersielt samarbeid eller selskapsetablering vedrørende KONSEPTET. 

5.0
ØKONOMISK GODTGJØRELSE OG AKSJONER

5.1
Økonomisk godtgjørelse er avhengig av hvordan KONSEPTET kommersialiseres. 

KONSEPTETS verdi fastsettes som følger:

a)
Ved lisensiering eller salg:
Brutto lisensinntekter/engangsbetalinger og/eller løpende lisensinntekter eller salgsinntekter, eksklusiv merverdiavgift som oppnås gjennom lisens-/salgsavtaler med tredjepart.

b)
Ved etablering av selskap/etablert selskap:
Verdi fastsatt ved oppstart vil normalt si minimumskravet til aksjekapital, eller ved salg av selskapet den pris som oppnås for aksjene.

5.2
Ved kompensasjon av KONSEPTETs verdi som en inntektsstrøm skal fordeling foregå etter følgende prinsipper:

a)
a) PK og RI skal ha dekket sine dokumenterte utgifter i forbindelse med kommersialisering, herunder men ikke begrenset til:

· eventuelle lovbestemte trekk og/eller utgifter offentlige eller private instanser rettmessig måtte kreve tilbakebetalt for å ha støttet utviklingen av KONSEPTET på et tidligere stadium,

· utgifter til patentgranskning, patentsøknader, gjennomføring av tekniske og økonomiske vurderinger, forhandlinger og markedsføring,

· forvaltning av partenes rettigheter overfor lisenstaker og kjøper, herunder utgifter til patentering, kontroll av lisenstakers faktiske salg, samt inndrivelse av forfalt krav om betaling.

Andre kostnader enn ovennevnte skal godkjennes særskilt. 

Kostnadene budsjetteres årlig og presenteres for partene for godkjenning. PK har plikt til å melde fra og be om aksept fra partene ved vesentlige kostnadsavvik. PKs timer avregnes etter rater i henhold til gjeldende avtale med RI om tjenester og samarbeid.

b)
De neste 50.000 NOK av resultatet fordeles til RH som et engangsbeløp.

c)
Resterende del av resultatet fordeles deretter i henhold til gjeldende retningslinjer for arbeidstakeroppfinnelser ved RI, samt fullmakt gitt PK i ”Rammeavtale om kommersialisering” med RI. Fordeling som legges til grunn er 1/3 til RH, 1/3 til PK og 1/3 til RI.

5.3
Ved kompensasjon av KONSEPTETs verdi som en funksjon av eierskap/ikke eierskap i etablert selskap skal fordeling foregå etter følgende prinsipp:

Partene kan tildeles tegningsrett av aksjene etter den fordeling som er gitt i pkt. 5.2 c ved etablering av selskap. Imidlertid, dersom RH ikke benytter sin tegningsrett fullt ut vil RI disponere hele eller ikke benyttet andel etter nærmere avtale mellom PK og RI.  

a)
Partene får sin inntekt i form av eventuell utbetaling av årlig utbytte i henhold til vedtak på generalforsamlingen eller ved gevinst ved salg av aksjer.

b)
Dersom RH ikke deltar i etablering av et selskap vil RH motta 10 % av årlig resultat i en periode på fem (5) år etter at selskapet ble etablert.

5.4
PK er forretningsfører og står som mottaker av innbetalingene på egen konto som disponeres av PK. PK plikter å foreta fordeling av disse, etter at utgifter er fratrukket, i henhold til Avtalens pkt 5.2. PK plikter å påse at lisenstaker(e)/kjøper(e) oppfyller sine forpliktelser i henhold til inngåtte avtaler og foreta utbetaling til RH og RI senest 60 dager etter at innbetaling er mottatt.  RH eller RI kan kreve ettersyn ved revisor dersom mistanke om mislighold av kontoens midler.

Dersom det skulle vise seg at andre personer eller institusjoner kan gjøre rettmessige krav på rettigheter i KONSEPTET, og RH ikke har oppfylt sin opplysningsplikt, jfr. pkt. 3.1, og slike personer eller institusjoner i den forbindelse reiser krav om godtgjørelse, kan kostnadene ved en vurdering av saken bli fratrukket RHs egen andel av lisens-/salgsinntektene.

5.5
PK fører fortløpende regnskap med påløpte timer og direkte kostnader som PK pådrar seg i forbindelse med kommersialisering av KONSEPTET. 

5.6
Partene velger i samråd strategi for kommersialisering. Ingen av partene kan belastes økonomisk eller på noen annen måte for beslutninger vedrørende valg av nevnte strategi. 

5.7
Dersom prosjektet mottar støtte fra FORNY er PK ansvarlig overfor FORNY, i henhold til de til enhver tid gjeldende regler, for kvalitet ved kommersialiseringen av KONSEPTET.

5.8
Dersom PK ikke klarer å få til kommersialisering gjennom enten lisensiering, salg eller selskapsetablering innen samarbeidet opphører og Avtalen sies opp, frafaller PK sine økonomiske krav, jfr. pkt. 5.2 a.

5.9
Dersom rettigheten i henhold til pkt. 1.8 blir tilbakeført til RH, og RH lykkes i å kommersialisere KONSEPTET innen en tre (3) års periode etter tilbakeføringen skal RI/PK motta, med en halvdel på hver, ti (10) prosent av resultatet som KONSEPTET genererer i de påfølgende fem (5) år. 

6.0
VARIGHET OG OPPSIGELSE

6.1
Avtalen vil ha en varighet i henhold til følgende milepæler/aksjoner:
· samme varighet som en eventuell lisensavtale for KONSEPTET, eller
· opphører ved eventuelt salg av KONSEPTET og etter at oppgjør har funnet sted, eller
· opphører ved etablering av selskap som tar KONSEPTET videre, eller
· opphører ved avslutning av forsøk om kommersialisering, og eventuell tilbakeføring av rettigheter til RH, unntatt pkt. 5.9 med en varighet på tre (3) år. 
7.0
SKADESLØSHOLDELSE

7.1
Partene skal holde hverandre skadesløs mot tap eller skade på egen eiendom, skade eller død for eget personell, krav fra partenes respektive tredjeparter og enhver følgeskade som måtte oppstå i forbindelse med kommersialiseringen av KONSEPTET, selv om skaden er forårsaket av den annen part.

8.0     
MISLIGHOLD

8.1
Ved vesentlig mislighold kan hver av partene si opp Avtalen ved skriftlig varsel. Mislighold anses ikke som vesentlig dersom den misligholdende part har klart å utbedre misligholdet innen 30 dager etter slikt varsel. 

9.0    
TVISTER

9.1
I tilfelle uenighet om forståelsen av denne Avtalen skal partene ved forhandlinger søke å løse saken i minnelighet.

9.2 
Dersom enighet ikke oppnås skal saken søkes løst ved mekling etter Den Norske Advokatforenings regler for mekling. Dersom partene ikke er kommet til enighet innen 60 dager etter at en av partene skriftlig begjærte mekling, og partene ikke er enige om å forlenge fristen, kan tvisten løses ved ordinær domstolsbehandling for Stavanger Tingrett.

10.0
SIGNATUR

10.1
Denne Avtale er utarbeidet i tre (3) eksemplarer, ett til hver av partene.
Avtalen er signert med en norsk og engelsk versjon, hvor den engelske versjonen er med i den hensikt å kunne sammenligne avtaletekstene. Den norske versjonen er den bindende versjonen mellom partene og skal i tilfelle uenighet og misforståelse ha forrang over den engelske versjonen.
	This Agreement is hereby entered into between Validé AS (Org. no. 916 541 554), P.O. Box 8034, N-4068 Stavanger and and Helse Stavanger HF-Stavanger University Hospital (Org. no. 983 974 678), P.O. Box 8100, N-4068 Stavanger.

Validé AS (hereinafter referred to as PK), shall stimulate and actively contribute to the continuation of unique ideas and concepts from research environments that have commercial potential. In accordance with a separate agreement, PK is the commercialisation entity for FORNY. 
Helse Stavanger HF-Stavanger University Hospital (hereinafter referred to as RI) is the institution that owns the result of the research and the intellectual property rights. Thus, all rights to the ideas of its employees will be transferred to the institution or entity in accordance with RI’s applicable guidelines on handling the inventions of its employees. The 'Commercialisation Framework Agreement' between RI and PK provides guidelines on how the rights shall be shared between the Parties.
The intellectual property rights holder, (hereinafter referred to as RH) is the person, group of individuals or institution that has developed the idea, concept, method, process or technology. Here named as: xxxx(hereinafter referred to as the CONCEPT).  The CONSEPT has been developed jointly at RI and the university of Stavanger. Consequently, RH hereby transfers the 50 % share of his ownership of the property rights to the CONCEPT to RI. PK shall be contacted for assistance with the commercial assessment and development of its 50 % share of the CONCEPT. 

The purpose of the Agreement between PK, RI and RH (hereinafter referred to as the Parties) is the commercialisation of the CONCEPT. By commercialisation it is meant development of the CONCEPT to enable realisation through sales/licencing of the CONCEPT to an existing enterprise or establishment of a new enterprise. This Agreement covers the possibility of both outcomes.
1.0     
PURPOSE AND SCOPE
1.1
The Agreement aims to regulate the rights and obligations of the Parties when RI wants PK (in collaboration with RH) to contribute to an assessment/preparation of a basis for commercialisation, and thereafter potentially commercialise the CONCEPT by negotiating a licencing or sales agreement(s) between the Parties and licence holder(s) and/or buyer(s) that want to exploit the CONCEPT commercially, and/or help to establish a new company that can exploit the CONCEPT commercially.
1.2
In collaboration with and on behalf of RH, RI hereby gives the power of attorney to PK to actively assess and carry out all the necessary activities to commercialise the CONCEPT, as mentioned in Clause 1.1. PK will have the exclusive right to carry out the commercialisation of the research results that are gradually produced as the CONCEPT is developed for the research project.
When patenting the CONCEPT, RH shall have the status of inventor and RI or a newly established company shall have the status of patent applicant. If RI is the patent applicant and the Parties establish a separate company, it is a prerequisite that the patent rights are immediately transferred to the company to enable exploitation of the CONCEPT.
1.3
Before PK can apply for the funding of research for the CONCEPT, it must be clarified and agreed with RI.
1.4
RH is obligated to adequately assist the Parties with the execution of relevant activities linked to the commercialisation of the CONCEPT, which shall be done free of charge. In the event of licencing, RH can express its/their opinions on selecting a licence holder(s)/buyer(s) and the terms and conditions of the licence/sales agreement(s) before entering into such an agreement(s). RI is also entitled to express an opinion.
1.5
In collaboration with RH, PK shall assess the opportunities linked to the commercialisation of the CONCEPT. Hereunder, patenting, the conduction of market surveys, preparation of business plans, applications for financing and partnerships, in addition to carrying out negotiations with potential commercial stakeholders.
1.6 
In the event of licencing or sales, PK is obligated to follow-up the licencing/sales agreement(s) that have been entered into for as long as they apply, unless the Parties deem it necessary to establish a separate company to take care of the licencing rights or enter into an agreement with another business manager. PK will be the recipient of payments and is obligated to divide such payments between the Parties in accordance with this Agreement. 
1.7
When establishing a company, PK is obligated to follow-up the commercialisation of the CONCEPT until the activities described in the FORNY application(s) have been completed.
1.8
If the CONCEPT has not been commercialised within three years and PK does not have any concrete plans to continue the process (ref., Clause 1.1), the rights linked to the commercialisation of the CONCEPT will be returned to RH. 
2.0 DESCRIPTION OF FOLLOW-UP ROUTINES CONNECTED TO INNOVATION PROJECTS
2.1 
Prior to entering into this Agreement, RH must have signed a declaration on the transfer of rights to RI. In addition, RH must report secondary occupations (owner interests) to Helse Stavanger HF - Stavanger University Hospital before establishing a company.
2.2. 
Moreover, RI must draw up a declaration of commitment based on information about the CONCEPT provided by PK outlining the resources, etc., that RI commits to provide.
2.3.
In innovation projects in which RI or employees of RI have rights, written feedback from RI must be provided before PK establishes or participates in a company or prepare licence agreement for the project. 
· Notifications of any planned entering into, creation of or participation in licence agreements shall be submitted to the director of finance at RI.
· If RI does not want to participate in a new company/licence agreement, RI shall decide whether the rights shall be transferred to other parties or whether RI shall waive such rights. RI can elect to transfer its rights regulated by a separate agreement to PK.
3.0    
INFORMATION AND SECRECY
3.1
RH is obligated to continuously and voluntarily provide the Parties with all known information regarding issues linked to the rights to the CONCEPT in writing, hereunder information on the degree to which the CONCEPT, wholly or partially, builds on the patents or rights of others, or whether others claim to have similar rights or whether other rights need to be taken into account. 
RH shall also give information (in writing) to the Parties about any other agreements regarding the CONCEPT that must be entered into before entering into this Agreement.
3.2
RH is obligated to give all relevant known information about the CONCEPT to other parties, hereunder information about alternative or competing products, methods or solutions to the extent they are available and relevant to the assessment, and potential commercialisation of the CONCEPT. 
3.3
All information that is not available to the public shall be handled as confidential. During the process of commercialisation, each Party is obligated to keep secret any information regarding the CONCEPT to safeguard the best possible situation for intellectual property rights and commercial exploitation. In this respect, it is a prerequisite that the Parties’ obligation of confidentiality complies with the statutory exemption from public disclosure in the Norwegian Act of 19 May 2006, No.  16, relating to the right to access documents held by public authorities and public undertakings (Offentleglova).
However, if intellectual rights are secured, the Parties can clarify the type and content of further research, presentations and publication of the CONCEPT when requested by one of the Parties or when specially agreed.  
3.4
Third parties or individuals engaged by the Parties in connection with commercialisation can be given information about the CONCEPT. The third party is obligated to keep the aforementioned information secret in accordance with the written agreement with PK until the intellectual property rights to the CONCEPT are secured.  
3.5
Unless otherwise agreed with PK, RH shall ensure that his assistants and co-workers involved in the development of the CONCEPT sign an agreement to keep secret all information regarding the specific and unique details of the CONCEPT for a period of five (5) years. 
3.6
The Parties shall continually keep each other informed about the work on commercialisation of the CONCEPT.
3.7 
PK shall regularly keep RI informed about the commercialisation of the CONCEPT.
4.0
EXCLUSIVITY
4.1
PK shall exclusively initiate and carry out all negotiations on licencing and/or the sale of rights, commercial partners or the establishment of a new company for the CONCEPT. 

5.0
FINANCIAL REMUNERATION AND ACTION
5.1
Financial remuneration depends on how the CONCEPT is commercialised. 
The value of the CONCEPT shall be based on the following:
a)
With licencing or sales:
The gross revenue from licences/lump sum payments and/or ongoing revenue from licences or sales, excluding VAT from licences/sales agreements with third parties. 
b)
With the establishment of a company/established company:
The value determined upon start-up will normally mean the minimum amount of required share capital or the attained price for the shares upon the sale of the company.
5.2
If remuneration for the value of the CONCEPT as a revenue stream applies, it shall be divided in accordance with the following principles:
a) The documented commercialisation expenses of PK and RI shall be covered, hereunder but not limited to:
· any statutory deductions and/or expenses to public or private entities must be duly repaid for having supported the development of the CONCEPT at an early stage;
· expenses linked to patent investigations, patent applications, the completion of technical and financial assessments, negotiations and marketing;
· administration of the Parties’ rights in respect of licence holders and buyers, hereunder expenses linked to patenting, checking the actual sales of licence holders, as well as the collection of unpaid demands for payment.
Costs other than those specified above shall be approved separately. 
Costs shall be budgeted annually and presented to the Parties for approval. PK is obligated to report and request acceptance from the Parties in the event of significant cost deviations. PK's hours are calculated in terms of rates in accordance with the applicable services and partnership agreements with RI.
b)
The next NOK 50,000 of the result shall be allocated to RH as a lump sum.
c)
Thereafter, the remaining amount of the result shall be divided in accordance with the applicable guidelines on employee inventions at RI, in addition to the power of attorney from PK in the 'Commercialisation Framework Agreement' with RI. The result shall be divided in the form of one-third each to RH, PK and RI.

5.3
If remuneration for the value of the CONCEPT is a feature of ownership/non-ownership in an established company, remuneration shall be divided in accordance with the following principles:
Upon the establishment of a company, the Parties can be assigned signing rights for the shares in accordance with the division specified in Clause 5.2 c). However, if RH does not fully use the allocated signing rights, RI will be able to dispose the entire or unused share of the signing rights when specially agreed upon between PK and RI.  
a)
 The Parties will receive their income through the payment of annual dividends (if applicable) in accordance with decisions passed by the annual general meeting or from the profits of share sales.
b)
If RH does not participate in the establishment of a company, RH will receive 10% of the annual result for a period of five (5) years after establishment of the company.
5.4
PK is the business manager and will receive the payments in a separate account administered by PK. PK is obligated to divide the payments after expenses have been deducted in accordance with Clause 5.2 of the Agreement. PK is obligated to oversee that the licence holder(s)/buyer(s) meet their obligations in accordance with the agreements they have entered into, and pay RH and RI after receipt of payment - 60 days at the latest.  If there is reason to check the correctness of the funds of the account, RH or RI can demand that an auditor shall carry out an audit.
If it is found that other individuals or institutions have a rightful claim to the rights of the CONCEPT and RH has not complied with the obligation to inform, cf. Clause 3.1, and the latter individuals or institutions submit a claim for remuneration, the cost of assessing the matter can be deducted from RH's share of the revenue from licences/sales.
5.5
PK shall continually log accrued hours and direct costs that PK acquires in connection with commercialisation of the CONCEPT. 
5.6
The Parties shall cooperate in choose a commercialisation strategy. Neither Party shall be subject to financial strain or any other strain connected to decisions on choosing such a strategy. 
5.7
If the project receives subsidies from FORNY, PK shall answer to FORNY in accordance with the rules governing the quality of the commercialisation of the CONCEPT that apply at any given time.
5.8
If PK cannot carry out commercialisation through licencing, sales or the establishment of a company by the time the partnership ends and the Agreement is terminated, PK's financial demands under Clause 5.2 a, shall be waived.
5.9
If the right, in accordance with Clause 1.8 is returned to RH and RH succeeds in commercialising the CONCEPT within three (3) years after the right has been returned, RI/PK shall receive ten (10) percent, with five (5) percent to each, of the results the CONCEPT generates in the following five (5) years. 
6.0
DURATION AND TERMINATION
6.1
The duration of the Agreement will depend on the following milestones/actions taken:
· A duration similar to that of a licence agreement (if applicable) for the CONCEPT; or
· Termination upon the sale of the CONCEPT (if applicable) after finalisation and settlement has taken place; or
· Termination upon the establishment of a company that continues the CONCEPT; or
· Termination upon finalisation of an attempt at commercialisation and return of rights to RH (if applicable), then the Clause 5.9 shall still apply for a period of three (3) years.
7.0
INDEMNIFICATION
7.1
Each Party shall indemnify the other Party against all loss, all damage to property, injuries to/the death of personnel, claims from the Parties’ respective third parties and all consequential damages that may arise in connection with the commercialisation of the CONCEPT even if the other Party causes the harm.
8.0     
BREACH
8.1
In the event of material breach, each Party can terminate the Agreement following written notice. The breach will not be considered a material breach if the breaching Party remedies the breach within 30 days after such notice. 
9.0    
DISPUTES
9.1
The Parties shall attempt to resolve any disagreement on the interpretation of this Agreement through amicable negotiations.
9.2
Should agreement not be reached, resolution should be attempted through mediation. This shall be carried out in accordance with the Norwegian Bar Association’s mediation rules. If the Parties do not reach an agreement within 60 days after one of the Parties submits a written request for mediation and the Parties cannot agree on an extended deadline, the dispute can be resolved by ordinary court proceedings at Stavanger District Court.
10.0
SIGNATURES

10.1
This Agreement has been drawn up in the form of three (3) copies
, of which, each Party will retain one.
This Agreement is entered into in a Norwegian and English version, of which the English version is provided for convenience purposes. The Norwegian version of the Agreement is the binding version between the parties and shall prevail over the English version in case of discrepancies or conflict.







Stavanger, 01. September 2016
………………………………….….


…..………………………………….

         







    Bjørn Munthe
              Validé AS (PK)


               Rettighetshavende institusjon (RI)







            Helse Stavanger HF
……………………………………..

         (RH)
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